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DAXO.

DER MESSE-GUIDE

Messe-
management. \%
Einfac N
gemacht.

Wie Schweizer KMU mehr aus jeder Messe holen -
und dabei Zeit, Geld und Nerven sparen.

Make People Feel Again. SWISS MADE MESSEMANAGEMENT - DAXO.CH



DAXO BEVOR DU STARTEST

BEVOR DU STARTEST

Dein Messejahr.
Ohne offene Fragen.

Dieser Guide zeigt dir, wie du Messen planst, die wirken —und warum
ein Partner fur dein ganzes Messejahr Zeit, Geld und Nerven spart.

9 12 o'

Schritte vom Briefing bis Branchen und Nischen mit Messe-Check zum
zum Debriefing den passenden Messen Ausfillen — mit deinem
Resultat

DAXO TIPP 02

Lies zuerst das
Griine

Jede Seite hat rechts einen
DAXO Tipp. Nur die griinen
Boxen lesen dauert zehn
Minuten — und macht deinen
ndchsten Auftritt schon
besser.

DAXO.CH

02/ 40
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DAXO TIPP 03

Was dich erwartet. Werig Zokt?

Starte mit dem Messe-Check
auf Seite 37. In finf Minuten
weisst du, wie viele Messen zu
deinem Budget passen.

Warum Messen wirken
Messemanagement

Briefing bis Debriefing
Weltweit, Trends & Branchen
Leads, die zu Kunden werden

Dein Messe-Check

DAXO.CH
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KAPITEL 01

DAXO TIPP 04

Frag dich zuerst:
Warum?

Was soll nach der Messe
anders sein? Neue Kunden,
neuer Markt, neues Produkt?
Alles Weitere leitet sich davon
ab.

Warum
Messen
wirken.

Kein anderer Kanal bringt dich in so kurzer Zeit
so nah an so viele Entscheider. wollen nicht auf Messen verzichten.

98 5%

der Aussteller

DAXO.CH




DAXO KAPITEL 1 - WARUM MESSEN WIRKEN 05/ 40

WAS AUSSTELLER SAGEN

Platz zwei im Marketing-Mix.
Gleich nach der Website.

DAXO TIPP 05

Maximal drei Ziele

Aussteller nennen im Schnitt
tiber acht Ziele pro Messe
(AUMA). Besser: drei Ziele,

SEHR WICHTIG IM B2B-MARKETING TOP-ZIELE DER AUSSTELLER
jedes mit einer Zahl.
Messen — 78,8% Neukunden 90,8%
Virtuelle Messen 8,5% Bekanntheit — 90,8%
stammkunden (G D = -
produkte zeigen (G D :: -
planen héhere wollen mehr Messen planen eine Messe im
Messebudgets besuchen europdischen Ausland

DAXO.CH

AUMA Aussteller-Ausblick 2025/2026, Bonsai Research, n = 400 Unternehmen, Okt./Nov. 2024.
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DAXO TIPP 06

Ein Ort. Ein paar Tage.

Fille deinen
Kalender

Vereinbare vier Wochen
vorher feste Termine mit
deinen wichtigsten Kunden.

I I O Ein voller Kalender ist die
o beste ROI-Versicherung.

Geschdftsreisen ersetzt ein Kontakte pro Besucher und davon digital nicht gleich
Messetag Tag gut mdglich

81% 67% 45%

der Besucher entscheiden der Besucher sind neue besuchen nur eine Messe
Uber Kéufe mit Kontakte pro Jahr

CEIR Exhibit Surveys CEIR

DAXO.CH
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SO FUHLT SICH WIRKUNG AN

Prasenzist gut.
Wirkung ist besser.

Ein starker Stand erzahlt deine Marke in vier Momenten — und genau die
entscheiden, wen man nach der Messe anruft.

o1 02 03 04

Neugier Verbindung Begeisterung  Erinnerung
Menschen bleiben Aus Besuchern werden Die Marke wird spurbar. Das Geflhl bleibt.
stehen. Gesprdche.

«Menschen erinnern sich selten an Quadratmeter. Aber
daran, wie es sich angeflihlt hat.»

07/ 40

DAXO TIPP 07

Die 3-Sekunden-
Regel

Besucher entscheiden im
Vorbeigehen. Deine Botschaft
muss aus flinf Metern in drei
Sekunden verstdndlich sein.

DAXO.CH




DAXO. KAPITEL 2 - MESSEMANAGEMENT

KAPITEL 02

Messe-
management.

Strategie
Debriefing Messeauswahl
Ein Team plant, baut und betreut Loads Budget
alle deine Messen. Das ganze 1TEAM
Jahr.
Aufbau Design
Logistik Produktion

08 / 40

DAXO TIPP 08

Mach den Zeit-
Check

Notiere nach der ndchsten
Messe, wie viele Stunden dein
Team investiert hat. Diese
Zahl Uberrascht fast jedes
KMU.

DAXO.CH
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OHNE MESSEMANAGEMENT

Du wolltest eine Messe.

DAXO TIPP 09

Ein Gesicht statt

Bekommen hast du 14 Lieferanten. -

Versicherung

Méobelverleih

AV-Technik

Flige

Hotel

Catering

Messeveranstalter
Standbauer

Grafiker

Druckerei

Spedition

Zoll

Hostessen Elektriker

Je mehr Lieferanten mit dir
sprechen, desto mehr geht
schief. Buindle die
Verantwortung bei einem
Partner.

Jeder Lieferant hat eigene
Fristen, Formulare und
Ansprechpersonen. Und alle
melden sich bei dir.

Wochen an Koordination
Fehler an den Schnittstellen

Ein erschopftes Team — vor der
Messe

DAXO.CH

09 / 40
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Dein Team st zu gut,
um Formulare auszufullen.

14 Lieferanten

Jede Messe beginnt bei null

Nachtrage in letzter Minute

Neues Land, neue Regeln Erfahrung vor Ort
Formulare & Fristen Kunden & Gesprdche
Wir entlasten dein Team. DEMIT e SN GUT OO RO 2T g aree ranm

MIT DAXO MESSEMANAGEMENT

1 Team

Ein Baukasten fur alle Messen

Klarer Kostenrahmen

DAXO TIPP 10

Rechnein
Opportunitats-
kosten

Was konnte dein Team in
dieser Zeit verkaufen,
entwickeln oder verbessern?
Die Antwort entscheidet.

DAXO.CH
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DAS DAXO MESSEMANAGEMENT

‘ DAXO TIPP 11
A“es drln. Denk in Jahren,
nichtin Messen

Fur dein ganzes Messejahr. [

mit einem Partner plant, spart

Ein Mandat, ein Team, ein Kostenrahmen. Wir planen dein Messejahr im bei jedem Auftritt:

) ) . i Elem
Voraus und setzen jeden Auftritt um — weltweit. wiederverwendbare Elemente,
gebundelte Logistik, bekannte

Abldufe.

o1 (0] 03

Messeplan Nischen Design

Deine Messeliste passend zu Messen, die deine Konkurrenz Eine Standlinie fur alle Auftritte
Zielen und Budget noch nicht kennt

04 05 06

Bau Vor Ort Wirkung

Schweizer Qualitat, weltweit Logistik, Aufbau, Betreuung - Leads, Auswertung, ndchster

umgesetzt alles erledigt Auftritt DAXO.CH
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DAXO TIPP 12

In drei Schritten

Offerte und Design
sind kostenlos
Du siehst deinen Stand in 3D

und kennst den Kostenrahmen,
bevor du einen Franken

3OI 24 h 14 Tage bezahlst. Du zahist erst bei

Auftrag.
Erstgespridch Moodboard Messeplan & Offerte
Ziele, Mdarkte, Budget Erste Designidee Konzept, Messeliste,
Kostenrahmen

DEIN MESSEJAHR MIT DAXO

Q1 Q2 Q3 Q4

Strategie & Messeliste Design & Planung Produktion & Auftritte Auswertung & ndchstes
Jahr

DAXO.CH
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Last Minute geht immer.

in der Ecke statt am Hauptgang

fur Spdtbestellungen und Express-Logistik

oder gar keine mehr in Messendhe

beim Design, weil die Zeit fehlt

fur dein Team bis zur letzten Minute

12 MONATE VORAUS GEPLANT

Beste Standplatze

sichtbar, dort wo deine Kunden laufen

Friihbucher-Preise
bei FIciche, Medien und Logistik

Hotels & Fliige

zu fairen Preisen gesichert

Zeit fur Design

und fur einen Look, der wirkt

Ruhe im Team

Fokus auf Kunden statt auf Fristen

DAXO TIPP 13

Last Minute geht
immer

Eine kurzfristige Messe Idsst
sich fast immer noch
einschieben. Aber dein Jahr
sollte nicht davon abhédngen.
Plane das Fundament friih —
Spontanes passt dann hinein.

DAXO.CH
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DEIN LOOK. WELTWEIT.

(] o DAXO TIPP 14
Eln AUftrltt. Baue einen
Baukasten

An jeder Messe

[ modularen,
wiederverwendbaren
wiedererkannt.
genauso wie auf 100 m?. Jede

Wir entwickeln einmal deine Standlinie und tragen sie an jede Messe. Beispiel weitere Messe wird gunstiger -

Schiller AG: drei Messen, drei Ldnder — ein Auftritt, den man sofort erkennt.

und sofort wiedererkannt.

RETTMOBIL Fulda WHX Dubai ESC London

DAXO.CH

1 Standlinie OO0 Messen 0 Neuanfdnge
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DIE MASTER-CHECKLISTE

Alles, was du brauchst.
Und wo du es bekommst.

WAS

Messeziel & Budgetrahmen
Messeauswahl & Besucherzahlen
Ausstellervertrag & Standplatz
Swiss Pavilion (optional)
Standdesign & Offerte
Ausstellerhandbuch & Richtlinien
Hotel & Reisen
Standbau-Freigabe

Strom, Wasser, Internet, Rigging
Druckdaten, Prospekte, Give-aways
Transport & Carnet ATA
Lead-Scanner & Standdienstplan

Follow-up-Vorlagen

O 00000000000 oo0o

Auswertung & Learnings

wo

Geschdaftsleitung, Vertrieb, Finanzen
Messedatenbanken, Veranstalter, Verbdnde
Anmeldung beim Veranstalter
Switzerland Global Enterprise (S-GE)
Standbauer / Messeagentur
Ausstellerportal des Veranstalters
Hotelkontingent der Messe, Reisebtiro
Technische Abteilung des Veranstalters
Online-Serviceshop des Veranstalters
Agentur, Druckerei, Werbemittel-Lieferant
Messespediteur, Handelskammer
Veranstalter, internes Team

Vertrieb & Marketing

CRM, Buchhaltung, Team

WANN

12 Mt.

12 Mt.

12-9 Mt.

12-9 Mt.

9-6 Mt.

8 Mt.

8-6 Mt.

4-2 Mt.

3-2 Mt.

3-1Mt.

2-1Mt.

1Mt

vorher

danach

15/ 40

DAXO TIPP 15

Oder: Wir haken ab

Mit dem DAXO
Messemanagement
Ubernehmen wir diese Liste -
du gibst nur noch frei.

DAXO.CH
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DIE RICHTIGE MESSE FINDEN

KAPITEL 2 - MESSEMANAGEMENT

Nicht mehr Messen.
Die richtigen Messen.

Besucher

Kommen

Entscheider?

WO DU MESSEN FINDEST

O

O 0 0O 0O

Messedatenbank
Gepriifte Besucherzahlen
Aussteller des Vorjahres
Swiss Pavilions weltweit

Meinung deiner Kunden

Markt

Welche Ldnder?

Wettbewerb Timing Budget
Wo fdllst du auf? Passt der Zyklus? Ist Wirkung
moglich?

AUMA-Messedatenbank (auma.de)
FKM-Berichte (deutsche Messen), Veranstalter
Website der Messe

Switzerland Global Enterprise (S-GE)

Frag sie: Welche Messe besuchen Sie?

16 | 40

DAXO TIPP 16

Gross ist nicht
gleich richtig

Auf einer Nischenmesse bist
du einer von wenigen statt
einer von tausenden - und
triffst genau die Entscheider,
die du suchst.

DAXO.CH
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Fast jeder zweite Marketingfranken

fliesstin Messen.

ANTEIL AM MARKETINGBUDGET

38%

45%

42,2%

WO DU DIE PREISE BEKOMMST

O
O

O 0 Q0

Standmiete & Geblihren

Strom, Wasser, Internet

Standbau & Design
Transport & Zoll
Personal, Hotel, Reisen

Reserve

Anmeldeunterlagen

Serviceshop des
Veranstalters

2-3 Offerten
Messespediteur
Hotelkontingent, Reisebiro

10 % im Budget einplanen

DAXO TIPP 17

Die 1-Jahres-Regel

Plane dein Budget fiirs ganze
Jahr, nicht Messe flir Messe.
So nutzt du Elemente
mehrfach und sicherst
Frihbucher-Preise.

DAXO.CH
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WAS EINE MESSE HEUTE KOSTET

Ein 21-m*-Stand kostet heute
rund das Doppelte.

PREIS PRO M? - INDEX 2017-2019 = 100 DIE KOSTENTREIBER

~200 200+

Material
MDF/HDF 2026 erneut +10-15 €/m?

Personal
Fachkrdaftemangel im Standbau

100

Veranstalter-Services
Strom, Rigging, Handling

2017-2019 2023 2027

Energie & Aluminium
Systemstdnde und Licht

2023: Branchenumfrage «Dein Messestand» — Preis pro m? etwa verdoppelt. 2027:
Richtwert, Kosten bleiben auf hohem Niveau.

J Seefracht

Asien-Europa sinkt seit 13 Wochen

BlachReport / «Dein Messestand», 2023; EUWID Holz und Holzwerkstoffe, April 2026; Exhibit City News, Feb. 2026; Drewry World Container Index, Okt. 2026.

DAXO TIPP 18

Kosten bremsen
statt bezahlen

v Friih planen: Friihbucher
statt Zuschldge

v Wiederverwenden:
Elemente nicht jedes Mal
neu bauen

v Seefracht: statt teurer
Express-Luftfracht

v Lokal produzieren: bei
Ubersee-Messen

DAXO.CH
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VVom Briefing bis zum

Debriefing.

Neun Schritte, zwolf Monate. Auf den ndchsten Seiten siehst du, was du
brauchst — und was wir dir abnehmen.

01 Briefing

02 Strategie
03 Design

04 Planung
05 Produktion
06 Aufbau

07 Messetage
08 Follow-up
09 Debriefing

DAXO TIPP 19

Starte 12 Monate
vorher

Wer ein Jahr vorher startet,
hat Auswahl. Wer drei Monate

vorher startet, nimmt, was
tibrig ist.

DAXO.CH
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c DAXO TIPP 20

Briefing: Erst denken, Ein Ziel, ein Satz

Beispiel: «30 Termine mit
dq n n ba uen. Spitaleinkdufern aus Indien.»
Wenn du es nicht sagen
kannst, kann es dein Stand

Eine Seite, die sagt, was die Messe erreichen soll. .
auch nicht.

WAS DU BRAUCHST - WO DU ES BEKOMMST

Lo e . DAS UBERNIMMT DAXO
(O Messezielin einem Satz  Geschdftsleitung & Vertrieb

() Budgetrahmen G.eschdftsleitung / v 30-Minuten-Gespriich statt
Finanzen
Formular
D Zielgruppe & Ziellinder Vertrieb, CRM
() Hallenplan & Standplatz ~ Ausstellerportal Briefing schriftlich festhalten
() Logo & Corporate Marketing .
e Moodboard innert 24 Stunden

ZEITPUNKT 12 Monate vorher

DAXO.CH
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a DAXO TIPP 21

Strategie: Ziele, Lage schliigt

Grosse

die man messen kann. i iiner Stond am

Hauptgang bringt oft mehr als
Ziele werden zu Kennzahlen, Messen zum Plan. ein grosser in der Ecke.

WAS DU BRAUCHST - WO DU ES BEKOMMST

DAS UBERNIMMT DAXO

(O Messbare Ziele Vertrieb & Geschdftsleitung
() Besucherstatistik Veranstalter, FKM v Messeliste passend zum Budget
() Aussteller des Vorjahres  Website der Messe
v Standplatz und Standtyp wahlen
O Anmeldeunterlagen Veranstalter
(O Swiss Pavilion Switzerland Global v Nischenmessen vorschlagen
Enterprise

ZEITPUNKT 12-9 Monate vorher

DAXO.CH
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Design: Deine Marke Weniger ist mehr
als Raum.

Erst Moodboard, dann 3D — bevor ein Teil gebaut wird.

WAS DU BRAUCHST - WO DU ES BEKOMMST

@)

O 0O 0O 0O

Kernbotschaft

Brand-Guidelines

Hochauflosende Bilder

Masse der Exponate

Erlaubte Bauhohe

Marketing &
Geschdftsleitung

Marketing / Agentur
Bildarchiv, Fotograf
Produktion / Technik

Technische Richtlinien

DAXO TIPP 22

Ein Satz, ein Bild, ein
Highlight. Alles andere erzdhlt
dein Team im Gesprdch.

DAS UBERNIMMT DAXO

v 3D-Entwurf aus allen Perspektiven

v Offerte und Design kostenlos

v Standlinie fiir alle Messen

ZEITPUNKT 9-6 Monate vorher
DAXO.CH
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Planung: Hunderte Details.
Null Uberraschungen.

Fristen, Formulare, Freigaben — alles rechtzeitig.

WAS DU BRAUCHST - WO DU ES BEKOMMST

DAS UBERNIMMT DAXO

(O Ausstellerhandbuch Ausstellerportal

() standbau-Freigabe Technische Abteilung v Alle Anmeldungen und

D Strom, Wasser, Internet Serviceshop des Bestellungen
Veranstalters

D Hotel & Visum Hotelkontingent, e-Visa- Freigaben beim Veranstalter
Portal

() Ausstellungsversicherung Versicherer oder Li:'lnderregeln vor Ort

Veranstalter

ZEITPUNKT 8-2 Monate vorher

DAXO TIPP 23

Lies das

Aussteller-
handbuch

Trag jede Frist sofort in den
Kalender ein.
Spdtbestellungen werden oft
deutlich teurer.

DAXO.CH
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Produktion: Aus Planen venk an die zweite
wird ein Stand.

Konstruktion, Grafik, Licht und Technik.

WAS DU BRAUCHST - WO DU ES BEKOMMST

@)

O O 0O O

Finale Druckdaten
Videos fiir Screens
Mobel & Ausstattung

Brandschutz-
Nachweise

Prospekte & Give-aways

Grafik / Agentur
Marketing
Standbauer, Mietservice

Standbauer / Lieferant

Druckerei, Lieferant

DAXO TIPP 24

Messe

Frag bei jedem Element:
Konnen wir das
wiederverwenden?

DAS UBERNIMMT DAXO

v Produktion mit gepruften Partnern

v Wiederverwendbare Elemente

v Qualitatskontrolle vor Versand

ZEITPUNKT 4-1 Monate vorher
DAXO.CH
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Aufbau: Du kommst an.
Alles steht.

Transport, Zoll, Montage — ohne dich.

WAS DU BRAUCHST - WO DU ES BEKOMMST

@)

O 0 00O

Packliste
Transportauftrag
Carnet ATA
Zolldokumente

Aufbauzeiten

Intern

Offizieller Messespediteur
Handelskammer, kantonal
Spediteur / Buchhaltung

Ausstellerhandbuch

DAS UBERNIMMT DAXO

v Transport und Zoll

v Montage und Technik

v Standabnahme mit dir

ZEITPUNKT 1Monat vorher

DAXO TIPP 25

Plane einen
Puffertag

Reise einen Tag frither an.
Zeit fir Anpassungen und ein
ruhiges Team-Briefing.

DAXO.CH
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MeSSthge: Die Buihne Erfasse sofort
gehortdir.

Dein Team fuhrt Gesprdche. Wir I6sen den Rest.

WAS DU BRAUCHST - WO DU ES BEKOMMST

@)

O 0 00O

Standdienstplan
Lead-Scanner oder App
Gesprdchsleitfaden
Ausstellerausweise

Termine mit Kunden

Intern

Veranstalter

Vertrieb

Ausstellerportal

Vorab vereinbart

DAXO TIPP 26

Zu jedem Lead noch am
Stand: Bedarf, Zeitpunkt,
ndchster Schritt.

DAS UBERNIMMT DAXO

v Ansprechperson vor Ort

v Sofort-Hilfe bei Technik

v Nachbestellungen erledigen

ZEITPUNKT Messetage
DAXO.CH
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Follow-up: Hier wird

verdient.

Wer innert 48 Stunden nachfasst, gewinnt.

WAS DU BRAUCHST - WO DU ES BEKOMMST

(O Lead-Export

() Follow-up-Vorlagen
() Kampagneim CRM

() Abbauzeiten

Lead-App des
Veranstalters

Vertrieb, vor der Messe

CRM-System

Ausstellerhandbuch

DAS UBERNIMMT DAXO

v Abbau und Riicktransport

v Einlagerung fiir die néichste Messe

v Vorlagen fur dein Follow-up

ZEITPUNKT

48 Stunden danach

DAXO TIPP 27

Mails vorher
schreiben

Je eine Vorlage fur heisse,
warme und kalte Leads.

Danach nur noch
personalisieren.

DAXO.CH
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Debriefing: Jede Messe
macht die nachste besser.

Ehrlich auswerten, Learnings mitnehmen.

WAS DU BRAUCHST - WO DU ES BEKOMMST

DAS UBERNIMMT DAXO

(O Kostenaufstellung Buchhaltung
O Lead-Liste mit CRM v Auswertungs-Workshop
Bewertung
() Team-Feedback Kurze Umfrage v Kosten pro Lead berechnen
() schlussbericht der Veranstalter
Messe v Plan fiir den ndchsten Auftritt

ZEITPUNKT 1Monat danach

DAXO TIPP 28

Miss nach 12
Monaten

Markiere Messe-Leads im
CRM. Viele Abschliisse
kommen erst Monate spdter.

DAXO.CH
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KAPITEL 04

Aus der Schweiz

DAXO TIPP 29

Nutze lokales

in die gCInze Welt. Wissen

Jedes Geldnde hat eigene
Regeln. Arbeite mit einem
Partner, der dort schon
gebaut hat.

Dieselben Ansprechpersonen und derselbe Qualitdtsanspruch — egal ob Basel, Disseldorf
oder Dubai.

Tokio
P $°8% Shanghai
Singapur
Sdo Paulo
SCHWEIZ EUROPA MIDDLE EAST ASIEN & AMERIKA
Basel - Genf - Zirich - Bern - Dusseldorf - Mlnchen - Dubai - Abu Dhabi - Riyadh - Delhi - Shanghai - Singapur -
St. Gallen Frankfurt - Mailand - Paris Doha Las Vegas - Chicago

DAXO.CH
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DAXO TIPP 30

Plane 2027 jetzt

Die Standplatze flr 2027
werden jetzt vergeben. Wer
seine Messeliste bis Ende
2026 hat, hat die Auswahl.

Weniger Messen. Bessere Messen.

404% 5451 IV K1

planen héhere Inlandsmessen Punkte Export- Indien fihrt bei
Messebudgets pro Aussteller: stimmung den Gewinn-

gezielter Schweizer KMU aussichten der

Messebranche

S-GE, Juni 2026

UFI, Juli 2026

Qualitat vor Quantitat Asien riickt nach vorn Middle East: Beziehungen
Weniger Auftritte, mehr Budget pro Indien, Stdkorea, Japan im Fokus der Wer prdsent ist, gewinnt Vertrauen.
Auftritt. KMU.

DAXO.CH
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SO STELLEN SCHWEIZER KMU 2026/27 AUS

S.e Chs Trends' Gemeinsam statt
die du kennen solltest. ST

Flr den ersten Auftritt in einem
neuen Markt ist ein SWISS
Pavilion oft ideal: weniger

DAXO TIPP 31

. o . . Kosten, starke Marke Schweiz,
Gemeinschaftsstdande Asien & Indien USA vor Ort :
viel Laufkundschaft.

25-30 SWISS Pavilions jahrlich Indien unter den Top 3 der 40 % denken an mehr lokale
an Leitmessen Anfragen bei S-GE Prdsenz — doppelt so viele wie im

Vorjahr
S-GE SECO / S-GE S-GE 2026
Kosten im Griff Live statt virtuell Klim Einsatz
61 % spiren den starken Franken 78 % des Umsatzes der Zwei Drittel der Eventfirmen
- modulare, wiederverwendbare Schweizer Eventbranche aus nutzen Kl - auch fir Leads und
Stdnde physischen Events Planung
S-GE 2026 Event-Trend-Studie 2026 Event-Trend-Studie 2026

DAXO.CH
S-GE: Trade Fair Services (SWISS Pavilion); S-GE KMU-Exportstimmung 2. Halbjahr 2026; SECO KMU-Portal; Event-Trend-Studie Schweiz 2026 (Expo Event, SVTB,
Tectum, VSSA; n = 203).
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KAPITEL 4 - WELTWEIT, TRENDS & BRANCHEN

BOOM- UND NISCHENBRANCHEN

Hier wachst es.

Hier musst du hin.

In jungen Branchen sind die Messen kleiner, die Entscheider zugdnglicher — und Schweizer

Prazision fallt sofort auf.

Raumfahrt

Space Tech Expo
Europe

Bremen

Batterien &
Speicher

The Battery Show
Europe
Stuttgart

Miinzen &

Edelmetall
World Money Fair

Berlin

Halbleiter
SEMICON Europa

Munchen

Wasserstoff

Hydrogen Technology
Expo Europe
Hamburg

Kreislauf &

Umwelt
IFAT

Minchen

Photonik & Laser

LASER World of
PHOTONICS

Minchen

Cybersecurity
it-sa
Nurnberg

Digital Health
DMEA

Berlin

Robotik

automatica

Minchen

Defense &
Sicherheit

Eurosatory - Milipol

Paris

Medtech-

Zulieferer
COMPAMED

Dusseldorf
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Nische schlagt
Masse

In einer Nischenbranche gibt
es wenige spezialisierte
Messen - und dort sind alle
Entscheider. Schweizer
Prdzision fallt hier besonders
auf.

DAXO.CH




DAXO KAPITEL 4 - WELTWEIT, TRENDS & BRANCHEN

DESTINATIONEN PRO BRANCHE

Jetzt einsteigen.
Bevor es dlle tun.

Medtech & Pharma Maschinen &
INDIEN Industrie
Medical Fair India INDIEN
SAUDI-ARABIEN IMTEX Bengaluru
Global Health SUDKOREA
Exhibition SIMTOS Seoul

Tiefere Zolle dank Halbleiter-Maschinen

Freihandel zollfrei
Uhren & Schmuck Fintech & IT
INDIEN SINGAPUR
IIJS Mumbai Singapore FinTech
DUBAI Festival
JGT Dubai DUBAI
GITEX Global

Uhrenzolle sinken auf null

Digitalisierungs-Hubs

Food & Beverage

SINGAPUR
FHA Food & Beverage

JAPAN
FOODEX Japan

Kaufkraftige
Konsummdrkte

Kunststoff &
Chemie

INDIEN
Plastindia

DUBAI
ArabPlast

Vorprodukte zollfrei

Bau & Energie

INDIEN

bauma CONEXPO
INDIA
SAUDI-ARABIEN

bauma Saudi Arabia
2027

Grosse
Infrastrukturprogramme

Deine Branche
fehlt?

Wir finden deine Nische
—im Erstgesprdch.

Quellen: Freihandelsabkommen EFTA-Indien, in Kraft seit 1.10.2025 (swissinfo.ch); SECO / S-GE. Messetermine beim Veranstalter priifen.

33/ 40

DAXO TIPP 33

Sei friih, nicht laut

In einem jungen Messemarkt
bist du sichtbarer und
glinstiger als in einer
Ubervollen Halle.

DAXO.CH



DAXO. KAPITEL 4 - WELTWEIT, TRENDS & BRANCHEN

SAUDI-ARABIEN & EMIRATE

Prasenz zeigen.

Respekt gewinnen.

Am Golf erinnert man sich, wer kommt — gerade dann, wenn es nicht
selbstverstdandlich ist. Lokale Partner schatzen Schweizer Aussteller, die

Prdsenz zeigen, und unterstutzen sie.

67% 57%

der Messeveranstalter in den der Messeveranstalter in Saudi-
VAE mit Gewinnwachstum 2025 Arabien mit Gewinnwachstum
PAVVAS)

2016

seit wir am Golf unterwegs sind -
seit 3 Jahren mit Projekten in
Saudi-Arabien
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Komm personlich

Am Golf zahlt die Beziehung.
Plane neben der Messe Zeit
fiir Treffen mit lokalen
Partnern und Kunden - das
offnet Turen fur Jahre.

DAXO.CH




DAXO KAPITEL 4 - WELTWEIT, TRENDS & BRANCHEN

DER OPTIMALE MESSE-MIX - DAXO-EMPFEHLUNG

Basis. Kern. Wachstum.
So verteilst du dein Messejahr.

309% sasis 209% wacHsTum

Basis - Heimmarkt Kern - Leitmesse Wachstum - Neuer Markt

1-2 Schweizer Messen oder Kongresse  1-2 internationale Leitmessen, meist 1neuer Markt pro Jahr

Bestehende Kunden pflegen, Préisenz Europa Indien, Middle East oder Asien — oft als
zeigen. ldeal mit modularem oder Pop- Dort, wo deine ganze Branche ist—z. B.  Einstieg Uber einen SWISS Pavilion.
up-Stand. Dusseldorf oder Mlinchen. Hier entsteht

der Grossteil der Leads.

Beispiel Medtech: Kongress in der Schweiz - MEDICA & COMPAMED Disseldorf - WHX Dubai oder Medical Fair
India
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Ein neuer Markt
pro Jahr

Nimm dir einen
Wachstumsmarkt pro Jahr vor
— nicht drei. Lieber einmal
richtig prdsent, dann zwei
Jahre dranbleiben. Vertrauen
braucht Wiederholung.

DAXO.CH



DAXO KAPITEL 5 - LEADS, DIE ZU KUNDEN WERDEN

KAPITEL 05

Ein Lead ohne Follow-up
iIst nur eine Visitenkarte.

Besucher
bleiben stehen
Gespréiche
echter Dialog

Leads
Kontakt + Bedarf

Qualifiziert
Budget, Bedarf, Timing

Kunden
Abschluss

12—15 Heiss - Anrufin 48 h

6—11 Warm - Unterlagen, Termin

0—5 Kalt - Newsletter

<47%

der Aussteller verfolgen ihre Leads lUiberhaupt
nach

Exhibitor Magazine, via PFFC
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12+ Punkte: sofort
anrufen

Bewerte jeden Lead am Stand:
Budget, Entscheidung,

Bedarf, Zeitpunkt, Fit —je O
bis 3 Punkte.

DAXO.CH



DAXO KAPITEL 6 - DEIN MESSE-CHECK

DEIN MESSE-CHECK - TEIL 1

Fuinf Minuten.
Dein Messejahr auf einen Blick.

Jahresbudget fiir Messen & Events Besuchen deine Kunden Fachkongresse?

CHF () Ja () Teilweise () Nein

Messe-Erfahrung

Was willst du erreichen?
() Erste Messe () Gelegentlich

(1) Neukunden () Neuer Markt

D Regelmadssig
O Bekanntheit D Bestandskunden

D Produktlaunch Zeit im Team fiir die Organisation

D Kaum D Etwas D Genug
Wo sind deine Zielmadrkte?

() schweiz () Europa/DACH Messen, die du schon im Kopf hast
() Middle East (] Asien () Amerika

Deine Branche
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Direkt ausfiillen

Alle Felder sind am Computer
ausfillbar - in Acrobat,
Vorschau oder im Browser.
Speichern nicht vergessen.

DAXO.CH



DAXO

Dein Resultat.

SO VIELE AUFTRITTE PASSEN ZU DEINEM BUDGET

bis CHF 25'000

CHF 25-75'000

CHF 75-150'000

CHF 150-300'000

tiber CHF 300'000

KONGRESS-CHECK

2-3 Kongresse mit Pop-up-Stand oder 1
Swiss Pavilion

1 Schweizer Fachmesse + 2-3 Kongresse

Tinternationale Messe + 1 Schweizer Messe
+ 2 Kongresse

2 internationale Messen + 1-2 Schweizer
Messen + Kongresse

Jahresprogramm mit 3-5 internationalen
Auftritten

2 Medtech, Pharma, Finanz, IT 2 Kunden besuchen Kongresse

1 Ziel Bestand oder Bekanntheit

4-5: sehr sinnvoll - 2-3: ergdinzend - 0-1: eher Fachmessen

Mein Messe-Mix 2027

Meine Kongress-Punkte

Messe-Generator
Prdzises Resultat in 2

Minuten
daxo.ch/messe-generator

DAXO TIPP 38

Online noch
genauer

Scanne den QR-Code: Der
DAXO Messe-Generator

rechnet deinen Messe-Mix in
Sekunden aus.

DAXO.CH



DAXO. KAPITEL 6 - DEIN NACHSTER SCHRITT

WARUM SCHWEIZER KMU MIT DAXO AUSSTELLEN

Nichts Passendes
gefunden?
Wir bauen es fur dich.

Vom Pop-up fiir den Kongress bis zum Inselstand in Ubersee: Wir entwickeln
genau den Auftritt, der zu deinen Zielen und deinem Budget passt.

1 OCHF 24h

Team fir alle deine Messen fur Offerte und Design bis zum ersten Moodboard

30+ o+ 10+

Projekte weltweit Kontinente Jahre - IFES-Mitglied
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5 Fragen an jeden
Partner

Gesamtverantwortung?
Referenzen im Zielland?

Transparenter
Kostenrahmen?

Wiederverwendbare
Elemente?

Feste Ansprechperson?

DAXO.CH
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DAXO TIPP 40

Bereit fur dein

mitschicken

o
Messejahr 20277
o Standplatz? Schick den
Hallenplan mit — dann zeigen

30 Minuten. Kostenlos. Dein Moodboard in 24 Stunden. wir O:'r;]m SEESRlel, e
mdglich ist.

DAXO

DAXO GmbH - Schwerzistrasse 34 - 8807 Freienbach SZ
office@daxo.ch - daxo.ch

DAXO.CH
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